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SFA “KOREYOI” on kintone
サービス概要
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KOREYOIとは
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KOREYOIとは - What’s KOREYOI -

KOREYOIは、営業管理を行う上で最低限の機能に絞ったシンプルなSFAでありながら、サイボウズ社が提供するノーコード開
発プラットフォーム「kintone」を基盤としているため、要件拡大にも柔軟に対応できる拡張性を持ったSFAとなっています。
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KOREYOIの特徴

01 スモールスタート

02 リーズナブル

03 高い拡張性

- What’s KOREYOI -



5Copyright(C)TechVan co., Ltd.

KOREYOIの特徴

01 スモールスタート

- What’s KOREYOI -
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KOREYOIの特徴(取引先アプリ) - What’s KOREYOI -

1

2

3
1 取引先情報を登録

取引先情報、住所、業種などの基本情報を登録

できるアプリです。管理された項目を自由に追

加することも可能です。

2 関連データの一覧

取引先に関連する担当者、商談などが紐づけさ

れ、情報の一元管理が可能です。

3 担当者の登録

取引先アプリより担当者登録ができる業務の流

れを意識した同線。
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KOREYOIの特徴(担当者アプリ) - What’s KOREYOI -

1 担当者情報を登録

担当者情報、住所、役職などの基本情報を登録

できるアプリです。Eight TeamとKOREYOIを

連携することで、名刺情報を担当者レコードに

反映することもできます。

2 関連データの一覧

担当者に関連する商談、活動履歴などが紐づけ

され、情報の一元管理が可能です。

3 メールマーケ情報の連携

メールマーケティング機能である配配メールを

連携することで、メールマーケティングに関連

する情報を担当者レコードに反映することもで

き、マーケティング分析が可能になります。

1

2
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KOREYOIの特徴(商談アプリ) - What’s KOREYOI -

1 商談基本情報を登録

案件基本情報を登録できるアプリです。サービ

スセグメント単位、チーム単位での実績集計や

傾向分析等を実施する際に、本項目を利用する

可能性があります。

2 商談に関連する活動登録

商談アプリより商談に関連する活動(Todo)を登

録することができ、商談に関連する活動履歴を

紐づけて一覧表示も可能です。

3 項目の自由追加

商談の管理観点は変動的であるため、管理観点

を変えたい、管理観点を追加したいとう場合は、

自由に登録項目を追加、削除、変更ができます。

1
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KOREYOIの特徴(活動アプリ) - What’s KOREYOI -

1 活動基本情報を登録

活動に関連する取引先や商談を登録することで

活動と取引先や商談の紐づけが可能になります。

紐づけを実施することで、成績優秀な営業が商

談や取引先に対して、どのような活動をとって

いるかを分析することが出来ます。

2 活動情報を登録

具体的な活動内容を登録することが出来ます。

活動内容を定義し、選択式にすることで、営業

の活動量を定量的に可視化することもできます。

3 KPIの設定

成績優秀な営業の活動内容を分析することで、

成績優秀な営業をモデルケースにした活動KPI

を設定することも可能です。

1
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KOREYOIの特徴(ダッシュボード) - What’s KOREYOI -

1 予実管理

krewDashboard、krewDataを活用し、予実管

理ダッシュボードを作成することが出来ます。

2 サービス毎の受注傾向

サービスセグメントやチーム単位で受注比率な

どを可視化することも可能です。商談アプリに

セットされている項目を活用すれば、様々な

ダッシュボードを作成することが出来ます。

3 パイプライン分析

各フェーズ毎にどれだけの商談が積みあがって

いるかを可視化し、受注予測の指標にすること

が可能です。

1

2
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Standardプラン

ランニング費用
kintone 1人当たり 年額21,600円

プラグイン関連 1ドメインあたり 年額440,000円

取引先アプリ ○

担当者アプリ ○

活動登録アプリ ○

ダッシュボード機能 ○

名刺管理機能(Eight Team) オプション

メールマーケティング(配配メール) オプション

※最低ご契約人数：10名以上
※最低ご契約期間：1年
※ダッシュボード作成をご依頼頂く場合は、別途見積

KOREYOIの特徴 - What’s KOREYOI -

02 リーズナブル

＋初期費用 300,000円～
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KOREYOIの特徴 - What’s KOREYOI -

KOREYOIでは、現在ご利用中のSFAからのデータ移行プランをご用意しており、データ移行の流れと料金については以下の通りと
なります。

【データ移行の流れ】

KOREYOI SFA データ移行プラン

移行対象オブジェクト 最低700,000円～

取引先オブジェクト ○

取引先責任者オブジェクト ○

商談オブジェクト ○

その他オブジェクト 1オブジェクトにつき100,000円～

添付ファイル(Excel,Word,PowerPoint,PDF) 1オブジェクトにつき200,000円

※ご利用中のSFAより、移行対象オブジェクトデータがCSVファイルとして抽出できることを
前提としております。
※別途ファイル加工費など別途費用が発生する可能性があります。

移行項目
棚卸し

KOREYOI SFAの
項目設定/マッピング

データ移行テスト
KOREYOI SFAへ

データ移行
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KOREYOIの特徴

03 高い拡張性

パーツを組み合わせて業務システムを自分で作れるプラットフォーム

- What’s KOREYOI -
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SFA比較
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SFA比較

比較ポイント KOREYOI SFA１ SFA2 SFA3

年間のランニング費用
※ユーザー50名を想定

年額1,520,000円 年額10,800,000円

1ユーザーあたり年額216,000円

年額6,000,000円

1ユーザーあたり年額120,000円

年額1,800,000円

1ユーザーあたり年額36,000円

初期導入時の機能数 〇 ◎ ◎ △

3rd party ◎ ◎ ◎ ◎

拡張性 ◎ ◎ ◎ ×

- Comparison -
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SFA比較

比較ポイント KOREYOI SFA１ SFA2 SFA3

年間のランニング費用
※ユーザー50名を想定

年額1,520,000円 年額10,800,000円

1ユーザーあたり年額216,000円

年額6,000,000円

1ユーザーあたり年額120,000円

年額1,800,000円

1ユーザーあたり年額36,000円

初期導入時の機能数 〇 ◎ ◎ △

3rd party ◎ ◎ ◎ ◎

拡張性 ◎ ◎ ◎ ×

【コストシミュレーション】

前提：現行システムがSFA1、且つ利用ユーザーが50名のSFA環境をKOREYOIに乗せ換えた場合

¥10,800,000 

¥1,520,000 

0

¥7,000,000 

¥0

¥2,000,000

¥4,000,000

¥6,000,000

¥8,000,000

¥10,000,000

¥12,000,000

SFA1 KOREYOI

年間ランニングコスト イニシャルコスト

- Comparison -
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比較ポイント KOREYOI SFA１ SFA2 SFA3

年間のランニング費用
※ユーザー50名を想定

年額1,520,000円 年額10,800,000円

1ユーザーあたり年額216,000円

年額6,000,000円

1ユーザーあたり年額120,000円

年額1,800,000円

1ユーザーあたり年額36,000円

初期導入時の機能数 〇 ◎ ◎ △

3rd party ◎ ◎ ◎ ◎

拡張性 ◎ ◎ ◎ ×

SFA比較 - Comparison -

【ポイント解説】

①KOREYOIは、スモールスタートを前提に作られたSFAであるため、標準パックの機能数は限定している

②KOREYOIは、高い拡張性を持っているため、導入後でもアプリは増やせる

③KOREYOIは、必要だと思ったアプリを必要なタイミングで作れる

④KOREYOIは、自分たちでもアプリを作ることができる



18

KOREYOI 実績
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KOREYOI 導入事例 - What’s KOREYOI -

- 概要-

インターネット広告の運営

某SFAからの移行を検討

- 状況-

・50名で利用

・1ユーザーあたり¥18,000/月

- SFA利用状況-
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KOREYOI 導入事例 - What’s KOREYOI -

背景：広告運営を行っている企業の現行SFAからKOREYOIへの移行プロジェクト

As is：現行SFAは、以下オブジェクトを利用

①取引先/②取引先責任者/③商談/④活動管理/⑤予実管理/⑥媒体管理…etc

※9つのオブジェクトを利用

To be：現行通りのアプリ構成でありながら、SFAのランニングコストを下げる

GAP＝問題：ランニングコストが高い 課題：現行機能を維持した状態で

ランニングコストを下げる

解決：KOREYOIへ移行
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KOREYOI 導入事例 - What’s KOREYOI -

取引先

アプリX

アプリXX

アプリXXX

担当者

商談

媒体管理

予実管理

・
・
・

XXX

取引先

取引先
責任者

商談

媒体管理

予実管理

・
・
・

XXX

データ移行

移行対象アプリ群

Sansan

MAツール

請求書発行
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¥10,800,000 

¥1,520,000 

0

¥7,000,000 

¥0

¥2,000,000

¥4,000,000

¥6,000,000

¥8,000,000

¥10,000,000

¥12,000,000

SFA1 KOREYOI

年間ランニングコスト イニシャルコスト

KOREYOI 導入事例 - What’s KOREYOI -

ランニングコスト削減
-900万以上
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KOREYOI FAQ
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KOREYOI 導入事例 - FAQ-

Q.翌年kintoneやバンドル製品の購入先変更は可能か？（ex,初年度はテクバン、翌年度以降は、他ベンダーから購入etc）

A.可能です。商流を変更する際は、契約終了日から2か月前までにご連絡をお願い致します。

Q.KOREYOIを構成するkintoneやバンドル製品を既に利用している場合、ライセンスの購入先はどうなりますか？

A.現在ご購入頂いているベンダー様と引き続き、ご契約頂いても問題ございません。

Q.kintoneやバンドル製品を別の用途として利用したいが、可能か？

A.可能です。但し、別途料金がかかる可能性があり、その際は別途お見積書をご提示させて頂きます。

Q.KOREYOIが破損してしまった場合、修復は可能か？

A.可能ですが、修復をする際に調査費用や修復費用等が掛かります。費用は別途御見積とさせて頂きます。

Q.KOREYOIをベースに、お客様ご自身でアプリの仕様変更等を行ってもよいか？？

A.可能です。但し、KOREYOIが破損してしまった場合の修復は、免責対象とさせて頂いております。



東京都港区海岸3-20-20 ヨコソーレインボータワー4階
TEL:03-5418-8500(代表)

https://www.techvan.co.jp/

Thank you

テクバン株式会社

Copyright(C) TechVan Co,Ltd


	スライド 1
	スライド 2
	スライド 3: KOREYOIとは
	スライド 4: KOREYOIの特徴
	スライド 5: KOREYOIの特徴
	スライド 6: KOREYOIの特徴(取引先アプリ)
	スライド 7: KOREYOIの特徴(担当者アプリ)
	スライド 8: KOREYOIの特徴(商談アプリ)
	スライド 9: KOREYOIの特徴(活動アプリ)
	スライド 10: KOREYOIの特徴(ダッシュボード)
	スライド 11: KOREYOIの特徴
	スライド 12: KOREYOIの特徴
	スライド 13: KOREYOIの特徴
	スライド 14
	スライド 15: SFA比較
	スライド 16: SFA比較
	スライド 17: SFA比較
	スライド 18
	スライド 19: KOREYOI 導入事例
	スライド 20: KOREYOI 導入事例
	スライド 21: KOREYOI 導入事例
	スライド 22: KOREYOI 導入事例
	スライド 23
	スライド 24: KOREYOI 導入事例
	スライド 33

