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個人ポータルでそれぞれの立場にあった進捗の見える化

ログインユーザーごとに機能アイコンやグラフを自由に設定可能

顧客を軸に訪問履歴・案件一覧・キーマンなどの情報を一元管理

案件管理でアクション履歴を管理し商談プロセスで進捗を見える化

商談プロセス
で進捗状況が
一目でわかる

管理者 営業担当者

管理業務上で必要な
機能アイコンを表示

営業活動で必要な
機能アイコンのみ表示

管理する部署の実績や
見込みを集計したグラフを表示

個人の案件・活動のグラフのみ表示

ポータル表示パターンは複数設定可能

メンバー間でスケジュールを共有でき予定調整が容易に行える

日々の活動をどこからでも報告、一括報告でまとめて報告も可能

報告通知

月

週 日

ボタンでワンタッチで表示切替



社内の見積書の標準化が可能（オプション）

ターゲット顧客を選定して一ヶ月間の訪問計画を策定可能

クレームやお問合せの対応漏れを防ぎ顧客対応品質を向上

予算実績管理で目標に対する進捗状況を見える化 新しいオプション機能

Google マップ連携オプション
新機能①

生成AI 連携オプション
新機能②

営業活動をすぐに記録

案件フォローを効率化し、商談の機会を創出します

生成AI によるアドバイスで営業活動を支援します


